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Trainingseinheit 1: Anmeldung- Ihre ersten Schritte mit wealthpilot

Nutzen Sie zum Anmelden Ihre personalisierte wealthpilot-Startseite – Ihre Domain.wealthpilot.de 

1. In Ihrer Willkommens- E-Mail 

finden Sie den Aktivierungsbutton zu 

Ihrem personalisierten Account
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2. Setzen Sie ein sicheres Passwort. 3. Starten Sie die Navigation in Ihrem persönlichen 

Cockpit

Trainingseinheit 1: Anmeldung- Ihre ersten Schritte mit wealthpilot
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Trainingseinheit 2: Willkommen in Ihrem Cockpit - Ihr Navigationsmenü als Berater

Hier können Sie als Berater...

✓ In der Mandantenübersicht einen Überblick 

über Ihre Mandanten erhalten

✓ Im Mandanten Demo-Modus wealthpilot 

anhand von „Demo-Daten“ präsentieren

✓ Ihren Mandanten Ihre neue iOS-App im App 

Store präsentieren
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Trainingseinheit 2: Willkommen in Ihrem Cockpit - Ihr Navigationsmenü als Berater

Hier haben Sie alle Informationen zu Ihren 

Mandanten. Das Gesamtvermögen spiegelt 

die Aktivseite Ihres Mandanten wider.

Hier können Sie…

1. Neue Mandanten anlegen:
✓ Einzelperson/Eheleute/Familie/juristische Person

• Vorname/Nachname, ggf. mit Titel

• Eheleute beide Vornamen

✓ E-Mail-Adresse

✓ Notizfeld für zusätzliche Informationen nutzen

• Personennummern, bei Eheleuten aller

Personen

2. Das Mandantenprofil bearbeiten
✓ Sich als Berater im Mandantenprofil einloggen

✓ Aktivierungsmail versenden

✓ in der Anmeldung/Aktivierung nachvollziehen

können, ob und wann sich der Mandant zuletzt

angemeldet hat

✓ das Profil bearbeiten oder den Mandanten

löschen

3. Filterfunktion für die Mandantensuche

nutzen

1

2

3
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Trainingseinheit 2: Willkommen in Ihrem Cockpit - Ihr Navigationsmenü als Berater 
Inhalte der Vermögensübersicht

1. Aktivseite der Privatbilanz

2. Assets, die Sie selbst managen

3. Vermögenswerte bei Fremdbanken -

Ihr Akquisepotential

4. Alle Werte Ihrer Mandanten akkumuliert

5. Einen einzelnen Mandanten im Blick

Ihr Vorteil als Berater- Vermögenspotential einfach identifizieren

1
2

3

4
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Trainingseinheit 2: Willkommen in Ihrem Cockpit - Ihr Navigationsmenü als Berater 
Mandanten Demo-Modus

Begeistern Sie sowohl Ihre Bestands- als auch 

Neukunden

Hier können Sie Ihren Mandanten zeigen wie diese...

✓ einen Überblick über ihr Vermögen erhalten

✓ Ihr Vermögen ganz neu kennen lernen können

✓ Alles ganz einfach auf Knopfdruck erhalten können

✓ Über Datenverwaltung Vermögenswerte anpassen

✓ Vermögen hinzufügen oder bearbeiten

✓ Konten und Depots auf aktiv oder inaktiv stellen

Ihr Vorteil als Berater: der Mustermandant ist individuell 

anpassbar, sodass dieser für Ihre Mandanten repräsentativ ist
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Trainingseinheit 2: Willkommen in Ihrem Cockpit - Ihr Navigationsmenü als Berater 
Ihre eigene wealthpilot- App im Apple-Store

Die App übernimmt nach dem ersten Anmelden Ihre individuellen Corporate Identity 

mit Firmenlogo, Farbschema und Ihrem Beraterprofil

Hier kann Ihr Mandant ...

✓ von überall und zu einem beliebigen Zeitpunkt 

aufrufen und sich einen schnellen Überblick 

über seine aktuelle Finanzsituation 

verschaffen

✓ Neue Vermögenswerte erfassen und 

bearbeiten

Hier können Sie als Berater...

✓ Sich mit Ihrer Benutzerkennung in der App 

anmelden, um die App im Demo-Modus 

präsentieren zu können
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Trainingseinheit 2: Willkommen in Ihrem Cockpit - Ihr Navigationsmenü als Berater 
B2B - Datenverwaltung

1. In der B2B-Datenverwaltung sehen 

Sie die Auflistung aller Konten und 

Depots, die über das 

Kernbankensystem an wealthpilot 

übertragen werden.

Die Zuweisung der Konten/Depots erfolgt für 

Sie als Berater einmalig.

Hier können Sie die Konten und Depots Ihren 

Mandanten zuordnen

2. Mandanten suchen

3. auf "Bearbeiten" gehen

4. das Konto Ihrem Mandanten zuweisen

Ihr Vorteil als Berater:

Sie sparen Zeit, denn die Reise mit wealthpilot beginnt aufbauend auf den Vermögenswerten, die Sie für Ihren Mandanten 

bereits betreuen

1

2

3
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Trainingseinheit 3: Die schnelle und unkomplizierte Datenerfassung mit wealthpilot

1

Über den Button "Vermögen hinzufügen" können 

Sie...

✓ Eine Fremdbankverbindung erfassen

✓ illiquide Vermögenswerte hinzufügen (bspw. 

eine Immobilie, eine kapitalbildende 

Versicherung)

1. Aus der Mandantenübersicht erfolgt auch intuitiv der Einstieg in das Mandantendashboard
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Trainingseinheit 3: Die schnelle und unkomplizierte Datenerfassung mit wealthpilot

1. Eine Fremdbankverbidung erfassen

✓ Bankverbindung hinzufügen

✓ Bankverbindung suchen, bspw. über die 

Bankleitzahl, den Namen der Bank

✓ Autorisierung über die Online-Banking 

Zugangsdaten des Mandanten

1

Alle Banken, die im System aufgeführt sind, können 
auch importiert werden.
Hinweis: das funktioniert nur dann, wenn der Kunde 
neben Ihnen sitzt und die Daten in Ihrem System 
eingibt (sie sind gerade als Berater angemeldet). Das 
Gleiche kann Ihr Mandant auch von zu Hause 
durchführen.

Experten-
tipp

Spezialfall:

Sollten Online-Banking-Daten nicht vorhanden 

sein, kann man über „Depot manuell erfassen“ 

Wertpapiere manuell hinzufügen.
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Trainingseinheit 3: Die schnelle und unkomplizierte Datenerfassung mit wealthpilot

Immobilie als Eigenbedarf oder 

als Kapitalanlage hinzufügen

✓ die Eingabemaske ausfüllen: 

Ort, Bezeichnung, Erwerbsdatum 

und Erwerbswert

2

✓ Produkt: Bilanzposition-

Eigenbedarf oder 

Kapitalanlage

auswählen

Erwerbsdatum und Wert sind wichtige 

Eingaben, da sonst wealthpilot davon 

ausgehen muss, dass ein 

Vermögenswert von außen 

(Schenkung/Erbschaft) in den 

Vermögenskreislauf hinzugekommen 

ist.

Experten-
tipp

2. Illiquide Vermögenswerte hinzufügen
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Trainingseinheit 3: Die schnelle und unkomplizierte Datenerfassung mit wealthpilot

✓ Finanzierung auswählen: Die über Schnittstellen 

eingelesenen Darlehen können über die Drop-

Down-Funktion der Immobilie individuell 

zugeordnet werden.

.

2

1. Es können mehrere Darlehen 

ausgewählt werden.
2. Privatdarlehen können einfach 
von Hand eingegeben werden.

Experten-
tipp
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Trainingseinheit 3: Die schnelle und unkomplizierte Datenerfassung mit wealthpilot

3. Eine kapitalbildende Versicherung 

hinzufügen 

✓ die Eingabemaske ausfüllen: Bezeichnung, 

Rückkaufswert, Erwerbdatum und 

Erwerbswert eingeben

✓ Bilanzposition auswählen: klassische oder 

fondsgebundene Renten- und 

Lebensversicherung

Spezialfall: über „weitere 

Daten“ können regelmäßige 

Sparbeiträge eigebunden 

werden, diese werden in dem 

hinterlegten Turnus dem 

Vermögen hinzuaddiert.

3
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Trainingseinheit 3: Die schnelle und unkomplizierte Datenerfassung mit wealthpilot

Ihre Vorteile als 

Berater:

Zeitersparnis durch 

intuitiv verständliche und 

auf das Wesentliche 

beschränkte 

Erfassungsmasken

Automatisierung bei der 

initialen Datengewinnung 

und -Aggregation 

sowie deren laufenden 

Aktualisierung

Die Eingabemaske- und Logik ist für 

sämtliche Vermögenswerte gleich 

(Beteiligungen, Oldtimer, Kunst etc.)
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Trainingseinheit 4: Orientierung verloren? – Help Center

3 2

4

5

1. Ihr Kontakt zu uns

Probleme melden

Anregungen erfassen

2. Unsere neusten Releases

3. Anleitungsartikel

4. Häufige Fragen
1

17

5. Video Tutorials (Reporting, 

Erfolgsplaner, Eigentümer-

Struktur, etc.)
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Trainingseinheit 5: Kundenerlebnis - Vermögensanalyse

Dashboard ansehen

✓ Alle Informationen des Dashboards 

sind klickbar – weitere Details nur ein 

Klick entfernt

✓ Darstellung der kompletten 

Vermögensbilanz des Kunden

✓ Entwicklung des Gesamtvermögens

✓ Wichtige Kennzahlen 

(kapitalgewichtete Rendite und 

Aktienquote im Vergleich zu dem 

Gesamtvermögen)

✓ Darstellung der Vermögensstruktur 

(Aktiv- und Passivseite der Bilanz)

✓ Alle Informationen des Dashboards 

sind klickbar – weitere Details daher 

nur ein Klick entfernt (zusätzlich zum 

Reiter „Vermögen“)
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Trainingseinheit 5: Kundenerlebnis – Vermögensanalyse
Gesamtvermögen analysieren

✓ Detailansicht des Gesamtvermögens bis 

hin zu jeder Asset-Unterstruktur 

✓ Betrachtung des Gesamtvermögens als 

Ringdiagramm und Treemap

• Die Werteentwicklung via 

eingelesene Depots auf der 

Zeitschiene betrachten und 

analysieren

• Die Werteentwicklung auf der 

Zeitschiene gegen eine ausgewählte 

Benchmark vergleichen (über „eigene 

Benchmark“ bis zu zwei Benchmarks 

auswählen und über die 

Prozentwerte zu einem individuellen 

Benchmark zusammenfügen)
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Trainingseinheit 5: Kundenerlebnis - Vermögensanalyse
Gesamtvermögen analysieren

✓ Über die IST-Funktion 

die Renditebetrachtung 

(kapitalgewichtete und 

zeitgewichtete Rendite) 

vornehmen und 

Rendite/Risiko-

Verhältnis analysieren
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1

Verschiedene Filter des mehrdimensionalen Datenwürfels 

anwenden

1. Filter „Produkte“

Hier können Sie….

✓ das Vermögen auf der Produktebene, 

inkl. aller Hintergrundinformationen 

auswerten

✓ alle liquiden oder illiquiden 

Vermögenswerte und deren 

Unterstruktur analysieren

✓ Zusatzinformationen über jede 

einzelne Assetklasse 
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Gesamtvermögen analysieren
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Verschiedene Filter des mehrdimensionalen Datenwürfels 

anwenden Filter „Länder“ 

Hier können Sie…

✓ Weltweite Allokation des 

Mandantenvermögens, auch nach 

dem „Drill-Down-Prinzip“ und unter 

Berücksichtigung der Unterstruktur 

der Fonds

✓ Analyse des Vermögens aus 

strategischer und taktischer Sicht

✓ Globale Diversifikation - strategische 

Ausrichtung 

✓ Taktische Betrachtungsweise für 

einzelne Länder
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Filter „Quelle“
Hier sehen Sie …

✓ jede eingelesene Bankverbindung, inkl. via 

Multibanking eingelesene 

Fremdbankverbindungen
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Gesamtvermögen analysieren
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Filter „Quelle“

Hier sehen Sie …

✓ Welches Vermögen von 

Ihrem Mandanten neu 

eingelesen wurde

✓ Analyse der einzelnen 

Depots inkl. 

Renditeentwicklung

✓ Aggregation der 

Fremdbankdepots und deren 

Vergleich mit einer 

relevanten Benchmark

✓ Zeitliche Darstellung der 

Werteentwicklung via 

Multibanking eingelesene 

Depots
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Gesamtvermögen analysieren
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die Wertentwicklung 

via Multibanking 

eingelesener Depots 

auf der Zeitschiene 

gegen bankeigene 

Benchmarks oder 

Markt-Indizes 

vergleichen

Hier können Sie…
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Gesamtvermögen analysieren
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Trainingseinheit 6: Reporting

1

Hier können Sie…

1. Einen individuellen Report unter 

Berücksichtigung der individuellen 

Vermögensauswertung erstellen

2. Eine Vorlage aus individuellen Reports erstellen

3. Den erstellten Report dem Mandanten freigeben 

(sobald Ihr Mandant den Report gelesen hat, 

aktualisiert sich der Status „ungelesen“ auf 

„gelesen“)

2

3

4. Unter „Aktionen“ verschiedene 

Funktionen auswählen, um z.B. 

den Report als Vorlage zu 

speichern, bearbeiten oder 

löschen

4
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1. Den Report benennen/umbenennen

2. Jeder Folie einen persönlichen Text hinterlegen und z.B. 

in Vorfeld eines Kundentermins eine Agenda, 

Handlungsempfehlung etc. mitteilen

3. Ihre Kunden durch individuelles und leicht verständliches 

Reporting begeistern, durch Anwendung aller 

Auswertungsmöglichkeiten aus dem Bereich „Vermögen“

4. Reporting-Folien analog zu Power Point anpassen

5. Jede Folie per Drag&Drop in der für Sie passenden 

Reihenfolge platzieren 

6. Den Report per Knopfdruck auf einen neuen Stichtag 

aktualisieren 

1

4

6

3

2
5
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Hier können Sie…
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Den Report ausdrucken oder digital dem Mandanten 

zusenden - automatische Benachrichtigung im 

Reporting-Ordner des Mandanten

Experten-
tipp

Die zukünftige Nutzung des Reports 

als Vorlage mit der Möglichkeit zum 

einfachen Anpassen des Stichtags 

über „Stichtag ändern“ bedingt, dass 

sie zuvor einen Stichtag wählen (und 

nicht bei „heute“ belassen)
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Vielen Dank
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