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1.302.817 €

Netto-Eigenkapital

Girokonten

* Liquide Anlagen

Netto-Eigenkapl

» Fremdkapital

Ihr Berater

. = llliquide Anlagen 847.376 €

4 Vermdgen hinzufiigen

Berater-Cockpit

& professional wealthpilot.de/

104,668 €
715194 €
189.580 €
349.745 €
43193 €

34011 €

70915 €

0€
27.750 €
0€

40.000 €

650.000 €
0€
86.000 €
26.712¢€
44,664 €

ital 1.302.817 €

364,421 €
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wealth Dashboard Vermégen Beratung ~ Reporting Dokumente Datenve

< Zuriick zur Obersicht

Gesamtvermdgensanalyse 20XX 8- B

IST (st
gy IST (stichtag 31.12.20)

Lénderallokation fiir das Gesamtvermagen

Produkte  Linder/Regionen Branchen Quelle Personen Bilanz

Sehr geehrte/r Frau/Herr XXX, anbei erhal Al Al ™ Al Al

IST (Jahresanfang bis 31.12.20)
Produkte

Entwicklung des Gesamtvermbgens

IST (sahe ng bis 31.12.20)
Produkte

Entwicklung der einzelnen Vermbgensklas.

Aktienauote (stichtag 31.12.20)
Produkte

Aktienquote fir das Gesamtvermogen

IST (stichtag 31.12.20) Vermégen
Liindar / Regionen

Alle
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Dashboard

B

Vermégen  Beratung~  Reporting

Februar

Vermogensstruktur

April

&

Dokumente  Datenverwaltung ~

Vermogensentwicklung Netto-Eigenkapital

Seit Jahresanfang

Juni Juli August September

Seit Manatsanfang

1302817¢ Kennzahlen

M

Oktober ~ November  Dezember

I8 Gesamtvermégen [ Girokanten [J] Liquide Anlagen [ iliquide Anlagen

Muster Mandant ~

4 Druckvorschau bffnen

18T 17

1.287.484 €

e

Struktur %

100%

Aktienquote
217%

50,5%

Muster Mandant =

Gesamtvermégen  Liquide Anlagen

Liquiditidtsquote
176%

359%

Gesamtvermégen  Liquide Anlagen

Erfolgschance

@ Bedirfnisse
100%

@ Erwartungen
96%

@ Winsche
60%

Januar

1.667.238 €
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& Vermogensverteilung

Hybride Vermogensberatung - zuganglich fur alle,

HYBRIDE BERATUNG

IM NEUEN
ARBEITSALLTAG

Workshop ,Kommunikation®
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Expert

Zielbild des wealthpilot Schulungskonzeptes
Definition von Inhalten je Level

Wiederholung
nach Bedarf

Advanced

Vertriebs - Schulung

Vertrieblicher Erfolg mit wealthpilot
inklusive Portfolio Optimierer

Beratungsszenarien

Gemeinsame Vermogensplanung
Einsatzbereich des Erfolgsplaners

Reporting & Analyse - Schulung

Vermogensanalyse
Dokumentensharing u. Reporting

Kommunikations - Schulung

Mandantenansprache
Unterscheidung von Kundentypen
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Erste Schritte in der Anwendung: i
Vorstellung Mandanten Demo I\/lodus';:'_-'.;_:;:-'5;5':-:55';;.:.;:;.’.f.;..;i:_;:gg
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Der Vorstellungsprozess in ,5 easy steps”

VORBEREITUNG VORSTELLUNG AUSBLICK

'VORAUSWAHL UND WEITERES VORGEHEN

EZIELGRUPPE XYJEQII\ILI;IEJIE@! UND FOLLOW-UP TERMIN
DATENSICHERHEIT ’

EEINBINDUNG MEDIEN

VOR DEM WAHREND DES TERMINS

TERMIN ;UBERGABE DES
ETERMIN- ZUGANGS
'VEREINBARUNG VANDANTEN
 MANDANTEN- 'ERFASSUNG ERSTER
 ANSPRACHE 'VERMOGENSWERTE
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Der Vorstellungsprozess in ,5 easy steps”

VORBEREITUNG VORSTELLUNG
EVORAUSWAHL UND WEALTHPILOT
AIELGRUPPE NUTZENARGUMENTE

DATENSICHERHEIT
EINBINDUNG MEDIEN

AUSBLICK

WEITERES VORGEHEN
UND FOLLOW-UP TERMIN

VOR DEM WAHREND DES TERMINS
TERMIN

TERMIN-

VEREINBARUNG

MANDANTEN-

ANSPRACHE

UBERGABE DES
ZUGANGS

AKTIVIERUNG DES
MANDANTEN
ERFASSUNG ERSTER
VERMOGENSWERTE
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..hat noch
Transparer

Verm

|deale Mandanten fuiir wealthpilot

keine volle
Z Uber sein
ogen

..nat zwei oder mehr
Fremdbank-verbindungen

..sucht einen ganzheitlichen
Uberblick

=
{&

..nutzen das Online Banking
Angebot in Ihrem Haus

..Strebt nach einem besseren
Verstandnis seiner
Vermogenssituation

..wunscht sich zeitliche
Entlastung



Unsere Empfehlung

wealthpilot stellt fur Sie eine hervorragende Moglichkeit dar,
um mit [hren Kunden zu einem spannenden und
Innovativen Thema ins Gesprach zu kommen.

Nutzen Sie die Chance wealthpilot bei so
vielen Mandanten wie moglich anzusprechen!
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Der Vorstellungsprozess in ,5 easy steps”

VORBEREITUNG VORSTELLUNG
VORAUSWAHL UND WEAL THPILOT
AlERERIEEE NUTZENARGUMENTE

DATENSICHERHEIT
EINBINDUNG MEDIEN

AUSBLICK

WEITERES VORGEHEN
UND FOLLOW-UP TERMIN

VOR DEM WAHREND DES TERMINS
TERMIN

TERMIN-

'VEREINBARUNG

' MANDANTEN-

EANSPRACHE

UBERGABE DES
ZUGANGS

AKTIVIERUNG DES
MANDANTEN
ERFASSUNG ERSTER
VERMOGENSWERTE
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Die Mandantenansprache —
Einstiegsformulierungen aus der Praxis

1. ,lch mochte Ihnen wealthpilot vorstellen!”

2., Was ist |hr Nutzen?”

 Verstandlichere Beratung (durch Bilder und Grafiken)
« Ganzheitliche Beratung uber das Gesamtvermdgen (inkl. Gesamtvermogensbilanz)
» Passgenaue Beratung

o passend zur individuellen Vermogenssituation

o und individuellen Risikoprofil

3. ,Das Ergebnis: Ich bekomme mehr Informationen und Sie bekommen mehr Chancen
nd weniger Risiken!™
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Vermogensberater

Sensible Daten werden
verschliisselt tibertragen und
gespeichert

Unautorisierte Verwendung der
Kundendaten ausgeschlossen

Datensicherheit proaktiv ansprechen!

Datentresor bei Datev

v [S0-27001 zertifiziertes
Bankenrechenzentrum

« |hre Daten werden verschliisselt
und durch Certificate Pinning
abgesichert

©

Datenhoheit beim Endkunden

« Die Datenhoheit liegt ausschlieBlich

Die Da

en liegen in einem

Hochsi

cherheitsrechenzentrum bei der Datev

_ = Der Mandant entscheidet, welche Daten er mit
seinem Berater teilen mochte

Die Daterhohetegt o = Die Daten sind gegenuber wealthpilot verschlusselt

« PerKlick Vermogenswerte fiir

Berater sichtbar machen

N

wealthpilot steht fur Datenschutz
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Unsere Empfehlung

One

wealthpilot
IHRE VORTEILE
= Senc

Nrer

B
illFI

'J ¢ '-..'. s s,
N\ 7
VERMOGENSCHECK VERMOGEN IM FINANZ- DATEN-
AUF KNOPFDRUCK UBERBLICK ERLEBNIS SICHERHEIT
v v v v
v v
v v
v
v
v v

Sicherheit

Standards ~
BaFin-zertifiziert
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--Mal

Pager

en Sie nach der Terminve
Mandanten den wealthpi

ZU. So erhalten Ihre Mandan
vorab einen ersten Uberblick C
Nutzenpunkte.

einbarung mit

ot One Pager
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Der Vorstellungsprozess in ,5 easy steps”

VORBEREITUNG VORSTELLUNG AUSBLICK
VORAUSWAHL UND WEITERES VORGEHEN
ZIELGRUPPE mfélﬁlalgm;g! UND FOLLOW-UP TERMIN

DATENSICHERHEIT
EEINBINDUNG MEDIEN

VOR DEM WAHREND DES TERMINS

TERMIN UBERGABE DES
TERMIN- ZUGANGS
VEREINBARUNG PR
MANDANTEN- ERFASSUNG ERSTER
ANSPRACHE VERMOGENSWERTE
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Gehen Sie mit uns einen Schritt weiter, fir maximalen

Uberblick und Kontrolle iiber Ihr Vermégen
- mit unserem exklusiven IT-Service -

& 3 wealth

..weil Sie die Kontrolle uber lhre Daten haben

@ B

—=
r “
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1
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..weil Ihre Daten sicher sind

..weil wealthpilot einfach zu bedienen ist und Sie jederzeit und Uberall Zugriff haben

Vorstellung von wealthpilot
#1 Inre individuelle Mandantenprasentation

f Knopfdruck!

= Sie mochten sich einen Uberblick iber den Bestand, die Entwicklung und
Zahlungsflisse verschaffen?

» Sie wollen eine verstdndliche Zusammenschau GUber all Ihre
Vermdgenswerte (Aktien, Immobilien, Versicherungen usw.)?

Mit wealthpilot bekommen Sie Uberblick iiber Ihr gesamtes Vermagen!

v Uber Ihr Online-Banking filhren Sie lhre Konten und Depots in einem

- Datentresor zusammen

— v lliquide Werte wie Immobilien oder Oldtimer fligen Sie kinderleicht manuell
hinzu

1 3 ’
S v Jetzt haben Sie den kompletten Uberblick (iber alle Ihre Vermogenswerte
und konnen es aus verschiedenen Perspektiven betrachten

3

= .Die Manc

ndividue

antenprasentation ist in lhrem
len Firmendesign verfugbar

= Mit der Prasentation konnen Sie |hre Mandanten
ganz einfach durch den ersten Termin leiten

in die Nutzung von wealthpilot

Pro

fessioneller

-instieg

a8 @
. ®
a®®
.
. ®
e "*
oooooo

a » "D

L]
-.'
.......
s ¥
L
........
a®
L
L

s ®®
......
e ®

L] . a8 &
® 2 008 " . % s 4509 %4 g g o
.........
..................
- e @ . ® o....:o.:..a...’...n
s g 8 ® L T T T -S- - S-S-S J



Vorstellung von wealthpilot
#2 wealthpilot auf Ihrer Homepage

W

VERMOGENS
VERWALTUNG

VERMOGEN SMART IM BLICK.
Girokonten, SparbUcher, Werpapiere, Fonds, Derivate, Immobilien, Darlehen

erungen... Im Vermogenscockpit nehmen Sie die Zukunft Ihres
Ibst In di Hand und verschaffen sich im Handumdrchen eine

Kapitalve
Vermsgens sel
detaillierte Ubersich Gber ihr Vermagen.

2UM LoGIN INFOS ANFORDERN

Ihre Mehrwerte im
Vermégenscockpit

Simiter Biick
aut das Vermogen

IHRE SMARTE VERMOGENS-
ZENTRALE

SLIDESHOW
STARTEN

Ihre Daten sicher und geschdtzt nach
deutschen Banken-Standards
4

CATEV

- t
— Datenhohsit
: L raret ling

mogenscackpit

Support und Beratung im Vermogenscockpit
o

n

Finanzwirtschaltiiche Beratung:

Technischer Support

v Hilwsislurg by

INFOS ANFORDERN

2uM LoGIN

Kundenmeinungen
S R —_

D v

W
VERMOGENS
VERWALTUNG

VERMOGEN SMART IM BLICK.
Girokonten, Sparblcher, Wertpapiere, Fonds, Derivate, immobilien, Dariehen,

Kapitalversicherungen... Im Vermogensoockpit nehmen Sie die Zukunft Thres
Vermdgens scibst In dic Hand und verschafien sich im Handumdrehen eine
delailierte Uvbersichl Ober Ihr Vermdgen.

ZUM LOGIN INFOS ANFORDERN

Ihre Mehrwerte im
Vermogenscockpit

T
\

i
3
=

PC

IHRE SMARTE VERMOGENS-
ZENTRALE

Lasymive "1'-_)") Janrmar
e

o

SOOCKEN are iy
Lol [

™ Yormaje
S G MWy LT RS FTE Pl
Fintsr cobarwang vomeoroen honme

Q Verimigens Verwaltung | wealtpilot :4;!?;" o

SLIDESHOW

P W . T

s \ y
1 7 4 \ /
| 7\
A .’
. A 'Q-.:_}}
Smailer Blich Detensctls und Entascheidunge Chancen und Risihe
ut das Vermogen Scherhent Dewusst tretten crennen
Tagesakiazier Oberbich o aton Dve Daonhched log nalvuinton S0 o Reko Og Al Kropicruce ofabeon, me
gL Lret guaster BATIOLUCr Bo IMven AN LI ¥ Fororomy WOCRSr Wavaharioreen N
COpm e v whe A0 acries sl ool L Cor DATEY aled Mrvasy wavls » Benzaslen Leleswzian
oG o1 Cher

= Nutzen Sie die Homepageintegration

= Wahrend des Termins konnen Sie wealthpilot direkt

auf Ihrer Website vorstellen
= Hinweis auf QR-Code zum Download der App

Uberzeugen Sie durch einen individuellen
Webauftritt mit wealthpilot

60-0..




wealth

(=]
O 2 a8
Home Mandanten Mandanten der.
Organisation

E3 & do

B2B-Datenverwaltung - Einstellungen = Finanzprodukte

Vorstellung von wealthpilot
#3 Der Mandanten Demo-Modus

Berater-Cockpit

Beim Mandanten
einloggen

Mandant suchen

(=] Neu hinzugefiigte Assets der letzten 7 Tage

XETRA Gold

:fh Jan Welland Meier | Rohstoffe und Edelmetalle

ﬂ hausinvest
el :

Jan Welland Meier | Offene Immeobilienfonds

Mandanten Demo-Modus

Alle Funktionen von wealthpilot mittels Demo-Daten
testen.

%

‘g
uz.s

Neue Mobile-Version
Jetzt neu: Bankdaten direkt in der App aktualisieren

Verfugbar auf i08 & Android

Privat-Modus

Entdecken Sie, welche Funktionen Kunden & Berater
begeistern

Jetzt Tour starten

Tour startet nicht?

D Die wealthpilot Mobile-App steht all lhren Mandanten zum Download im AppStore oder im Google Play Store kostenlos zur Verflgung.

Franklin Templeton Investment Funds Templeton Growth (Euro) Fund A (acc) EUR

I~ :
= Jan Welland Meier | Aktienfonds

Fidelity Funds - European Growth Fund A

1 _
**  Jan Welland Meier | Aktienfonds

t, UniGlobal
*2  jan Welland Meier | Aktienfonds

ER Festgeld (wealthpilot Testbank)

Jan Welland Meier | Festgeld

T v 1A frarmm et Tomdbm s

kg Liquiditdtsquote Tages- Festgeld und Girokonten
GmbH Minchner Beteiligungs
294765 £ liguide Mitte

GmbH Brinkmann
294 765 £ liguide Mittel

Stiftung Menaco Franz
294.765 £ liquide Mine

Monaco Franz
294 765 £ liguide Mittel

Thorsten Miller
294,765 £ liguide Mitte

Walter von Taube
294,765 £ liguide Mittel

Christopher und Maria Brinkmann

o

35 %
der liguiden Anlagen

39%
der liguiden Anlagen

7%
der liguiden Anlagen

30 %
der liguiden Anlagen

‘ 39%
der liguiden Anlagen

39 %
der liguiden Anlagen

B 39%

9 ® ® ® ® ® ®

erklaren

= Nutzen Sie den Demo-Modus, um anhand |lhres
individuellen Testmandanten erste Funktionen zu

= Der Testmandant ist bereits mit verschiedenen

Vermogenswerten befullt

Ihr Mandant erhalt einen Uberzeuger

—inblick in die aktive Nutzung von weal’

npi

der
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Hinwelis

wealthpilot ist die Losung, damit Sie Inre Kunden passgenauer und
individueller beraten konnen!

Nur wenn der Kunde seine Informationen in wealthpilot erfasst, konnen Sie Ihn
passend zur individuellen Vermogenssituation & Risikoprofil beraten.
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Der Vorstellungsprozess in ,5 easy steps”

VORBEREITUNG VORSTELLUNG AUSBLICK

VORAUSWAHL UND WEITERES VORGEHEN

ZIELGRUPPE mfféhggmggl UND FOLLOW-UP TERMIN
DATENSICHERHEIT

EINBINDUNG MEDIEN

VOR DEM WAHREND DES TERMINS

TERMIN UBERGABE DES
TERMIN- ZUGANGS
VEREINBARUNG MANDANTEN L
SElsPIEL 'ERFASSUNG ERSTER S
PHRASEN EVERMGG ENSWERTE
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Mandantentibersicht

8, Mandantenanalyse ,Eu Mandantenverwaltung

Mandanten suchen... = Filter

MName

Jahn Giilsen

Login
Login: jf5222 9

Bosch Hyronimous

Login
Login: nrég&74 g
Brinkmann Christo... ,
) N Login
Login: bo8253
von Taube Walter ,
) o Login
Login: mi&747
Rogge Bianka .
gg Login
Login: ps4481
Miiller Thorsten .
) . Login
Login: ox7949
Brinkmann GmbH ,
: - Login
Login: veB257
Maonaco Franz Stif... .
) Login
Login: kf3396
Franz Monaco ,
) - Lagin
Login: xt1124
Brinkmann Christo... ,
. Login
Login: cf&14
Meier Jan Welland .
) N Login
Login: cq2618
Mohrmann Carlos .
o a Login
Login: xi4292
Miinchner Beteilig... ,
9 Login

Login: zab985

13 von 13 Datensdtze

Status

Importiert

I:..T'-Ill'. eingelad EI'..:
|:..hI3'|'. eingelad n:-r.'j

[:.hl cht eingeladen

Importiert

-j'.hl cht eingeladen .':

[:-hl cht eingeladen

Eingeladen

Eingeladen

[:.M:r. eingelad -:-r.:j
(“Nicht eingeladen )
-j'.hlzr. eingelad EI'..:

[:.hl cht eingeladen

Berater

Brinkmann Christopher
automatisch zugewiesen

Brinkmann Christopher

Brinkmann Christopher

Brinkmann Christopher

Brinkmann Christopher
automatisch zugewiesen

Brinkmann Christopher

Brinkmann Christopher

Brinkmann Christopher

Brinkmann Christopher

Brinkmann Christopher

Brinkmann Christopher

Brinkmann Christopher

Brinkmann Christopher

Meine Mandanten

Alle

Ubergabe im Gesprach
Aktivierung des Mandanten durch den Berater

Erstellt

09.05.2022
09:16 Uhr

24.05.2022
10:23 Uhr
09.05.2022
10:54 Uhr
18.03.2022
09:08 Uhr
09.05.2022
11:03 Uhr
31.01.2022
15:17 Uhr
16.02.2021
13:59 Uhr
25.09.2019
17:03 Uhr
25102019
11:33 Uhr
20.06.2022
11:38 Uhr
03.06.2022
13:42 Uhr
09.06.2022
16:27 Uhr

10.10.2019
15:47 Uhr

Letzte Anmeldung #

= Einladen

= Einladen

= Einladen

= Einladen

= Einladen

= Einladen

= Einladen

= Einladen

= Einladen

= Versendung des Aktivierungslinks direkt wahrena

des Gesprachs

= Der Aktivierungslink kann ohne Probleme uber das

Smartphone geoffnet werden!

Starten Sie direkt gemeinsam

Ihrem Mandanten in wealthpi
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Ubergabe im Gesprach
Frfassung der Vermogenswerte uber die Web-App

Bankverbindung hinzufugen

= Gemeinsame Erfassung des ersten
HH o Vermogenswert gemeinsam mit Inrem Mandanten

Die Werte lhrer Depots und Konten werden uber eine gesicherte Schnittstelle
Ba N kve rb| nd un g abgerufen. Niemand auBBer Ihnen hat Zugriff auf lhre Bankverbindung bzw. lhre

B Konten. Nur wenn Sie eine Bankverbindung fir Ihren Berater explizit freischalten, hat . . . . .o
D_epots und K?nten tiber ene dieser Lesezugriff auf die Kontostédnde der zugehérigen Konten. Nur bei Depots ] A ,<'I: | V | e ru n d e r S | ( : ht b Ea rke |'t d e r ve rr r I O e n S W e r't e
gesicherte Schnittstelle anbinden ' bekommt Ihr Berater Einblick in die einzelnen Positionen bzw. Transaktionen.

Sichtbarkeit fur Berater
Vermogenswert hinzufugen

o .t @@ Sichtbar © "
Immobilie Beteilig

Eine Unternehmensbeteiligung oder

Als Eigenbedarf Als Kapitalanlage

Eine Immobilie hinzuflgen, die Sie Eine Immobilie hinzufigen, die Sie
U i als Kapitalanlage besitzen.

= Starten Sie direkt gemeinsam mit

nrem Mandanten in wealthpilot
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AA @ professional.wealthpilot.de

w/ealth

lhr neues Passwort festlegen

Ubergabe im Gesprach
Aktivierung per Smartphone und Download der Mobile-App

X

Auch unterwegs alles im Blick.
Testen Sie die neue Mobile-App.

#Z Ladenim JETZT BEI
[ @& App Store ] [})’ Google PlaY]

| I Bankdaten aktualisieren
direkt in der App

Der Aktivierungslink wird per

Browser

wealthpilot bequem uber
das Smartphone aktivieren

-mail empfangen und
kann direkt im Smartphone geoffnet werden

inweis zum Download der App bei Anmeldung im
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Frfassung der Vermogenswerte uber die Mobile-App

Vermogen erfassen

12} Immobilie als Eigenbedarf
#N Immobilie als Kapitalanlage
5t Unternehmensbeteiligung
<R Versicherung

() Sonstige Vermdgenswerte

@ Sie mdchten eine Bankverbindung erfassen?

X

Ubergabe im Gesprach

Bankverbindung

A UniCredit Bank - HypoVereinsbank

10020890 | HYVEDEMM488

1/3 Girokonten anbinden... Uberspringen

Melden Sie sich mit Ihren Zugangsdaten fiir Ihr
Onlinebanking an.
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= Verschiedenste Vermogenswerte konnen per App

erfasst werden

= Auch Bankverbindungen konnen mobil erfasst

werden

Ihr Mandant kann spielend leicht in der App

Vermogenswerte erfassen
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Der Vorstellungsprozess in ,5 easy steps”

VORBEREITUNG VORSTELLUNG
VORAUSWAHL UND WEAL THPILOT
AlERERIEEE NUTZENARGUMENTE

DATENSICHERHEIT
EINBINDUNG MEDIEN

'AUSBLICK

WEITERES VORGEHEN
UND FOLLOW-UP TERMIN

VOR DEM WAHREND DES TERMINS
TERMIN

TERMIN-

VEREINBARUNG

MANDANTEN-

ANSPRACHE

UBERGABE DES
ZUGANGS

AKTIVIERUNG DES
MANDANTEN
ERFASSUNG ERSTER
VERMOGENSWERTE
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Ausblick

Welche Themen interessieren Ihren Mandanten?

Kundigen Sie sich

Regelmaldiges = Er
interaktives Reporting """~ .. Download der iOS oder T
5 2 E @ Android App
Analyse vor
Fremdbanken O
° v Analyse von
| ' Fremdbanken
Erfo|greiche L POrthllOS’[rategle
Nachfolgeplanung... - "
_______________ o
Finanzierungen

emen Sie zukunfti

g besonc

N

nel Ihren Mandanten, welche

ers interessieren

|[dentifizieren Sie relevante Beratungsthemen

fur Folgetermine
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Unsere Empfehlung

Vereinbaren Sie direkt einen Folgetermin, um identifizierte Beratungsinhalte
mit Ihrem Mandanten zu besprechen.
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IST (Heute)

Produkte

Alle

Alktiva

Lander [/ Regionen

Al

Branchen
Allm

Quelle
Alll=

Girokomten
Liquide Anlagen
Tages- und Festgeld
Aktien und Aktienfonds
Anleihen und Remtenfonds
Mischfonds
Offene Immobilienfonds
Zertifikate und Derivate
Rehstoffe und Edelmetalle
Sonstige liguide Anlagen inkl. Verrechnungskonten
lliguide Anlagen
Bewegliche Vermbgensgegenstande
Immobilien
Firmenbetziligungen
Kapitalbildende Verzicherungen

Alternative Investments

Sonstige illiguide Anlagen

Bilanzsumme

Personen
Allm

Bilanz
All=

IST  Struktur %
-547 £ 0,03 %
859.611 € 49,46 %
294832 £ 1696%
356.586 € 2052 %
43.015€ 247 %
60.027 £ 345%
705953 € 408 %
1.028 € 0,06 %
33072€ 191 %
0€ 0,00 %
272950 € 50,57 %
0€ 0,00 %
700.000 £ 40,28 %
50.000 € 2B8%
125950 € TAZ%
0% 0,00 %
0€ 0,00 %

1.738.019 €

100%

Metto-Eigenkapital
Fremdkapital
Kurzfr. Fremdkapital

Langfr. Fremdkapital

Bilanzsumme

Folgetermin
Die Gesamtvermogensbilanz als Startpunkt

IST = Heute ~
Passiva
IST  Struktur %
1616033 € 92,98 %
121986 € F02%
S0 € 0,00 %
121936 € 702 %

1.738019 €

100%

= Unterstreichen Sie, dass Sie den Kunden

ganzheitlich beraten

erfassen

Gesamtvermogensbi
wichtiges Werkzeug

anz als

Nutzen!

= Erinnern Sie den Mandanten weitere Assets zu



Der Vorstellungsprozess in ,5 easy steps”

VORBEREITUNG VORSTELLUNG AUSBLICK

'VORAUSWAHL UND WEITERES VORGEHEN

EZIELGRUPPE XYJEQII\ILI;IEJIE@! UND FOLLOW-UP TERMIN
DATENSICHERHEIT ’

EEINBINDUNG MEDIEN

VOR DEM WAHREND DES TERMINS

TERMIN ;UBERGABE DES
ETERMIN- ZUGANGS
'VEREINBARUNG VANDANTEN
 MANDANTEN- 'ERFASSUNG ERSTER
 ANSPRACHE 'VERMOGENSWERTE
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Kompetenz, Leidenschaft und Vision




